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The big Gap: Produkt-Nutzung bis End-of-Life

UPSTREAM USE

Produkte und Materialien werden...
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.. ZU kurz genutzt
.. hicht wiederverwendet oder repariert
.. hicht recycelt und im Kreislauf gefuhrt
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Take Back

&J Es fehlt an Bewusstsein und
skalierbarer Infrastruktur. Dabei
geht groBes wirtschaftliches
Potenzial verloren!

RECOVERY
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Die Produktrucknahme bietet groBe Chancen

&J Kunden-Touchpoint in der Nutzung

&J Zugang zu wertvollen Ressourcen

&3 Neue Geschaftsmodelle & Umsatze

&J Differenzierungsmerkmal ggii. Wettbewerb

&J Absicherung fiir kommende Regularien
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Arten von Produktricknahme in der Nutzungsphase

Rucknahme von eigenen Produkten
wahrend/ nach der (ersten) Nutzungsphase

Rucknahme von eigenen, gebrauchten
Produkten beim Neukauf

Ruckkauf von Produkten (eigene und

Buy
andere) in best. Produktkategorien
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Herausforderungen & Enabler bei der Umsetzung

Zugang zum (End-)Kunden Attraktiver, digitaler Kanal

Rucknahme-Volumen Incentives & Kommunikation

Teure Prozesse Smarte Verteilung

Mind. Mengen flr Recycling Bulindelung (cross-company)

Wirtschaftlichkeit Daten, iterativ lernen

Nl

Partner finden Okosysteme & Matching
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Saulen fur gelungene Rucknahme-Systeme

Alle Daten an
einem Ort

Optimize

Ein Kanal fir alle
zirkularen Cases ) ar

Automize J

Kreislauffilhrung
Die beste ‘Behandlung’
9, fur jedes Produkt

Facilitate

y
Q T Alle Produkte an Da— “

den richtigen Ort

Distribute
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START
5 Fragen, die den Start erleichtern
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Reporting, Neue Reparierbarkeit, g Reparatur-Skills)
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Was sind Treiber fir
meinen Business

Case?
(z.B. Kunden-Incentive,
Logistik, Aufbereitung)

Wen brauche ich zur
Umsetzung?
(z.B. Intern: IT, Marketing,
Controlling; Extern:
Aufbereitung, Resale)

Business Case
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Let's go circular!

Andrea Schneller

Geschaftsfuhrerin & Co-Founder

andrea@koorvi.com
+49 176 316 026 19

UNTERSTUTZT DURCH

CIRCULAR Green o~ :
eXwIS,.Z- Ma FUTURES Tech @ Circular Munich
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